
Simulazione Incubatore

FSL: dal problema reale alla soluzione innovativa

Crea una Startup con 
l’Intelligenza Artificiale



Benvenuti nell’AI Startup Lab.

L'obiettivo è trasformare un problema 
reale in una soluzione innovativa basata 
su Intelligenza Artificiale.

Il risultato finale consiste nel presentare 
un pitch davanti al Comitato Investitori, 
illustrando la validità e il potenziale 
dell'idea sviluppata.

Obiettivo e Output
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Cos’è una Startup?

Problema concreto
Le startup nascono con l'obiettivo di affrontare 
e risolvere problemi specifici e reali, offrendo 
prodotti o servizi modellati su esigenze concrete 
della clientela e del mercato digitale.

Componente digitale forte
Il digitale rappresenta un elemento centrale 
nello sviluppo delle startup, che spesso si 
avvalgono di tecnologie e infrastrutture digitali 
per innovare e offrire prestazioni migliorate 
rispetto ai metodi tradizionali.

Modello scalabile
Il carattere scalabile di una startup è 
fondamentale per la sua crescita: il modello di 
business è progettato per poter espandersi 
rapidamente e sostenere aumenti significativi 
di domanda senza perdere efficienza.

Orientata al mercato
Le startup si caratterizzano per un chiaro 
orientamento al mercato, sviluppando 
soluzioni che incontrano bisogni attuali in 
modo efficace e competitivo, con una visione 
di successo commerciale.

Impresa innovativa
Una startup è un'impresa che introduce 
elementi di novità e innovazione nel mercato, 
puntando su soluzioni non convenzionali e 
progetti originali che rompano gli schemi 
tradizionali dell'attività economica.
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Cos’è l’Intelligenza Artificiale?

L'Intelligenza Artificiale comprende sistemi che 
migliorano le proprie performance attraverso 
l'elaborazione di grandi quantità di dati, permettendo 
di apprendere e adattarsi senza intervento umano 
diretto.

Apprendimento dai dati

L'AI consente l'automatizzazione di processi complessi 
e offre supporto decisionale efficace, migliorando 
l'efficienza e la produttività in molteplici settori quali 
salute, marketing e turismo.

Automazione e supporto
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Aumenta efficienza

L'uso dell'IA consente di automatizzare 
processi e migliorare la produttività, 
permettendo alle startup di accelerare le 
attività e focalizzarsi su compiti a 
maggior valore aggiunto.

Perché unire Startup e 
IA?

Apre nuovi mercati

L'adozione dell'IA crea opportunità di 
innovazione che possono espandere la 
presenza delle startup su mercati finora 
inesplorati o difficilmente accessibili.

Personalizza servizi

Le tecnologie di IA favoriscono la 
personalizzazione dei servizi offerti, 
adattandoli alle esigenze specifiche dei 
clienti e migliorando la loro esperienza 
complessiva.

Genera vantaggio 
competitivo
Combinando startup e IA si ottiene un 
vantaggio competitivo basato 
sull'innovazione continua, che permette di 
distinguersi e mantenere una posizione di 
leadership nel settore.

Riduce costi

L'integrazione dell'intelligenza artificiale 
permette alle startup di ottimizzare le 
risorse e ridurre significativamente le 
spese operative, favorendo una gestione 
più efficiente e sostenibile dell'impresa.
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Fase 1 – Opportunity Discovery

Individuare un problema reale nel proprio territorio 
costituisce il punto di partenza fondamentale per 
sviluppare soluzioni efficaci. È essenziale comprendere 
quale bisogno non è adeguatamente soddisfatto e 
quali sono le difficoltà attuali che impediscono una 
soluzione.

Identificazione del 
problema

Analizzare perché il problema non è ancora stato 
risolto aiuta a identificare barriere e limitazioni attuali. 
Questo approfondimento è cruciale per progettare 
interventi mirati e innovativi che abbiano reale 
impatto.

Analisi delle cause

Definire chi è il cliente target permette di orientare 
l’innovazione verso ciò che realmente serve. La 
conoscenza approfondita delle caratteristiche e delle 
aspettative del cliente facilita l’individuazione di 
opportunità valide.

Comprensione del cliente

Le domande guida supportano il processo di discovery 
stimolando riflessioni mirate: Quale problema osservi 
nel tuo territorio? Quale bisogno non è soddisfatto? 
Chi è il tuo cliente? Perché oggi non è ancora risolto?

Domande guida
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Questo passo prevede la generazione di idee innovative 
utilizzando tecniche di brainstorming supportate 
dall'intelligenza artificiale. Si propone un prompt come: 
“Proponi una soluzione startup basata su IA per risolvere il 
problema di…”, al fine di stimolare l'ideazione creativa e mirata.

Brainstorming guidato

L'analisi SWOT consente di valutare punti di forza, debolezze, 
opportunità e minacce legate all'idea proposta, facilitando una 
comprensione completa del contesto in cui la startup opererà.

Analisi SWOT

È fondamentale esaminare competitor e trend di mercato per 
posizionare la soluzione in modo strategico, identificando 
potenziali vantaggi competitivi e adattandosi alle dinamiche di 
settore attuali.

Analisi di mercato

Fase 2 – Ideazione con IA
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Fase 3 – Business Model Architecture

Tipologia e modalità di instaurare e mantenere 
relazioni con i clienti, elemento cruciale per la 
fidelizzazione e il supporto continuo.

Relazioni

Panoramica dei costi associati alle attività 
chiave, risorse e partner, con l'obiettivo di 
ottimizzare l'efficienza e ridurre le spese inutili.

Struttura dei costi

Analisi delle fonti di ricavi derivanti dal modello 
di business, fondamentale per garantire la 
sostenibilità finanziaria e la scalabilità nel 
tempo.

Flussi di ricavi

Descrizione dei canali di comunicazione e 
distribuzione attraverso i quali il valore viene 
consegnato ai clienti, assicurando efficienza e 
accessibilità.

Canali

Identificazione e dettagli dei segmenti di 
clientela target, per meglio indirizzare le 
strategie di marketing e vendita e 
massimizzare il potenziale di crescita.

Segmenti di clientela

Definizione chiara del valore offerto dal 
prodotto o servizio, che risponde alle esigenze 
specifiche dei segmenti di clientela. La 
proposta di valore deve essere distintiva per 
garantire l'innovazione e l'efficacia nel 
mercato.

Proposta di valore
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Fase 4 – MVP (Minimum Viable 
Product)

La fase MVP permette di condurre 
test reali, raccogliere feedback e 
apportare modifiche al prodotto in 
base ai risultati, assicurando che lo 
sviluppo successivo sia mirato e 
produttivo.

Test e validazione

Gamma e SlidesAI sono strumenti 
avanzati per creare presentazioni 
efficaci e professionali, mentre i 
generatori logo IA aiutano a 
sviluppare rapidamente l’identità 
visiva del prodotto in modo 
creativo e innovativo.

Gamma, SlidesAI e 
Generatorilogo IA

Notion offre strumenti flessibili per 
organizzare contenuti e dati del 
prototipo, mentre ChatGPT 
supporta nella generazione di testo 
e nell'analisi, migliorando la 
comunicazione e la definizione delle 
funzionalità.

Notion e ChatGPT

L'obiettivo principale della fase 
MVP è testare il prototipo nel 
modo più efficace possibile prima 
di procedere con investimenti 
significativi, minimizzando rischi e 
ottimizzando risorse.

Obiettivo del MVP

Per la creazione del prototipo sono 
disponibili diverse soluzioni digitali, 
tra cui Canva, Glide, Notion e 
strumenti di supporto come 
ChatGPT per copywriting e analisi, 
oltre a Gamma e SlidesAI per 
presentazioni, e generatori di logo 
basati su intelligenza artificiale.

Strumenti di prototipazione
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Canva consente un design rapido 
e intuitivo dei prototipi grafici, 
mentre Glide permette la 
realizzazione di applicazioni 
semplici senza necessità di 
programmazione, facilitando la 
verifica delle funzionalità base.

Canva e Glide



KPI e Fattibilità: Indicatori chiave per la 
crescita e la sostenibilità delle startup
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Investor Pitch

Siamo esperti nell'innovazione digitale con un 
approccio progettuale e integrato, capaci di 
sviluppare soluzioni che aumentano la 
produttività e supportano la digitalizzazione 
aziendale.

Perché noi?

Il nostro modello di business si basa su servizi 
digitali integrati che comprendono 
infrastrutture, sicurezza informatica e 
strumenti AI per ottimizzare processi e 
ridurre i tempi di lavoro.

Modello di business

Il mercato è composto da imprese interessate 
all'adozione di tecnologie Industry 4.0 e 
sanità digitale, con una crescente domanda di 
soluzioni innovative e di infrastrutture digitali 
sicure.

Mercato

Offriamo un modello integrato di innovazione 
digitale che combina infrastrutture digitali e 
sistemi di sicurezza informatica con un focus 
sull'utilizzo dell'AI per migliorare la 
produttività.

Soluzione

Le aziende affrontano sfide crescenti 
nell'integrare l'innovazione digitale, in 
particolare con l'intelligenza artificiale, senza 
compromettere la produttività tradizionale.

Problema
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Indicatore Peso

Innovatività 25%

Coerenza modello 20%

Uso consapevole IA 20%

Fattibilità 15%

Comunicazione 20%

Criteri di Valutazione – Comitato Investitori
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Outcome Finale

Il progetto si configura come un 
modello imprenditoriale strutturato, 
fondato su principi chiari e 
metodologie consolidate, pronto a 
essere sviluppato e applicato nel 
contesto reale del mercato digitale 
attuale.

Modello 
Imprenditoriale

Una visione strategica orienta ogni 
fase del progetto, assicurando che le 
decisioni e le azioni siano allineate con 
obiettivi di lungo termine e con le 
dinamiche evolutive dell’innovazione e 
del mercato.

Visione Strategica

La presenza di un team organizzato 
garantisce un coordinamento 
efficiente delle attività e una 
distribuzione chiara dei ruoli, 
fondamentali per raggiungere gli 
obiettivi prefissati con successo e in 
modo tempestivo.

Team Organizzato

Il risultato finale rappresenta una 
competenza reale e tangibile, un 
patrimonio di conoscenze e capacità 
che si configura come una solida base 
per il futuro professionale e 
imprenditoriale.

Competenza Reale
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Misurare e valutare l'effetto dell'innovazione sul contesto di 
applicazione, considerando benefici come miglioramento della 
produttività, semplificazione delle attività e contributo 
all'ecosistema digitale.

Impatto

Analizzare e indirizzare il mercato di riferimento, comprendendo 
i bisogni degli utenti e le dinamiche competitive per posizionare 
efficacemente la soluzione sul mercato.

Mercato

Definire un modello di business sostenibile che consenta alla 
startup di trasformare la soluzione tecnologica in un'offerta 

commerciale valida e scalabile, generando valore economico e 
sociale.

Modello di business

Applicare le tecnologie di intelligenza artificiale come supporto 
centrale per risolvere il problema individuato, sfruttando 

infrastrutture digitali e sistemi avanzati per migliorare 
l'efficienza e la produttività.

Tecnologia IA

Identificare un problema concreto e rilevante che può 
beneficiare di una soluzione innovativa basata sull'intelligenza 

artificiale. Questo nodo rappresenta il punto di partenza 
indispensabile per sviluppare una proposta di valore significativa 

e applicabile.

Problema reale

Ecosistema Startup IA
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